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PERSONLICHKEIT & EMOTIONEN

DIRK STOCKER

Dirk Stocker gehort zu den besten Verkaufstrainern
in Deutschland und ist bekannt flir seine
einzigartige Kombination von Verkaufstrainings mit
Personlichkeitsentwicklung.

Mit seiner unvergleichlichen Art, ethische
Kommunikation, emotionale Intelligenz und
intuitive Rhetorik zu vereinen, begeistert er seit
Jahren Vertriebsteams und Fihrungskrafte

gleichermaRen. ' D s
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Dirk Stockers Ansatz beruht darauf, dass echtes
Verkaufen immer auch auf einer tiefen
menschlichen Ebene stattfindet.

Er lehrt, wie man den wahren Bedarf des Kunden
erkennt und eine tiefe, wertschatzende Beziehung
aufbaut, um den Verkaufsprozess nachhaltiger und
erfolgreicher zu gestalten.

SEINE MISSION

Mit Leidenschaft fiir authentische
Kommunikation und einem klaren Fokus auf

: : - L : »Ein Problem ist nur solange ein
nachhaltigen Erfolg nimmt er seine Zuhdrer mit ) L
Problem, bis Du die richtige Frage

auf eine transformative Reise, bei der der Y
stellst.

Mensch und sein Herz im Mittelpunkt stehen
und jeder Impuls zu personlichem Wachstum
inspiriert.



HAUPTTHEMEN

Dirk Stocker gehort zu den besten
Verkaufstrainern in Deutschland und ist
bekannt flir seine einzigartige Kombination
von Verkaufstrainings mit
Personlichkeitsentwicklung. Mit seiner
unvergleichlichen Art, ethische
Kommunikation, emotionale Intelligenz und
intuitive Rhetorik zu vereinen, begeistert er
seit Jahren Vertriebsteams und
Fihrungskrafte gleichermalien.

VERTRIEB, ERFOLG &
PERSONLICHKEITSENTWICKLUNG:

« Change
Transformation

Inspiration
Motivation

Mindset

Resilienz

Leadership

Erfolg
Potentialentwicklung

Ein erfolgreicher Keynote Speaker pragt entscheidend den Verlauf und
Erfolg einer Veranstaltung — diese Verantwortung nimmt Dirk Stocker mit
groRter Leidenschaft an.

Um seinen Kunden maximale Wirkung zu bieten, gestaltet Dirk jede Rede
individuell und passgenau, abgestimmt auf die spezifischen Bediirfnisse und
Ziele des Unternehmens.

Hier sind einige mogliche Themen und Inhalte, die er anbietet.




KEYNOTE-SPEAKER | VERTRIEBSTRAINER | UNTERNEHMENSBERATER

PORTFOLIO

Mit einem feinen Gespir fiir das Wesentliche erkennt Dirk Stocker selbst in den komplexesten
Herausforderungen die wahre Kernbotschaft.

Mit Leidenschaft und Feingefiihl filtert er die entscheidenden Elemente heraus und verwandelt sie in
klare, greifbare Losungen, die er in seinen Vortrdagen lebendig und inspirierend vermittelt.

Seine Fahigkeit, Menschen zu beriihren und ihnen praxisnahe, sofort umsetzbare Strategien an die
Hand zu geben, sorgt dafir, dass sein Publikum nicht nur zuhort, sondern nachhaltig begeistert und
motiviert wird.

« Keynote Reden
« Trainings

« Masterclass — ) . ,
Die meisten denken, dass ‘Verkaufen

das Gleiche ist wie ‘Reden’.
Aber erfolgreiche Verkdufer wissen, dass

« Coachings
« Vertriebspotential-Analysen
« Mitarbeiterentwicklung

der wichtigste Teil ihrer Arbeit das
Zuhoren ist.”

« Unternehmensberatung

Dirk Stocker




KUNDENSTIMMEN

,Fur mich als alter Vertriebshase tolle und
umsetzbare Impulse.”

»,Sympathisch, energetisch und mit SpaR riiber ge-
brachte Vertriebsthemen aus der Praxis."
Mitsubishi

“Dirk Stocker versteht es seine Teilnehmer aktiv
einzubinden. Seine Praxisbeispiele untermalen
auch seine vermittelte Theorie.”

Nicolai Pruckner

“Dirk ist ein authentische Trainer der Menschen
versteht und die richtigen Dinge angeht. Dieser
Trainer hebt sich von der Masse deutlich ab.”
Frank Heimann
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PUBLIKATIONEN

Dirk Stocker ist nicht nur auf der Bihne ein Meister seines Fachs, sondern teilt seine
Expertise auch in zahlreichen Publikationen. Ob Fachartikel, Blogbeitrage oder sein
wegweisendes Buch "Verkaufsevolution", in dem er die Macht der Emotionalitat im
Vertrieb beleuchtet — seine Veroffentlichungen bieten praxisnahe Einblicke und
inspirieren dazu, den Vertrieb neu zu denken. Jede Publikation ist ein wertvoller Impuls
fur alle, die nicht nur verkaufen, sondern echte Verbindungen schaffen und nachhaltigen

Erfolg erzielen wollen.
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PROFESSIONAL MEMBER

SOCIAL MEDIA

Dirk Stocker verfligt Gber ein weitreichendes Netzwerk auf fihrenden Social-Media-
Plattformen und ist dort nicht nur regelmaRig aktiv, sondern teilt auch kontinuierlich
wertvolle Inhalte. Dartiber hinaus engagiert er sich aktiv mit seinen Followern, indem er
auf Fragen eingeht, Diskussionen anregt und wertvolle Einblicke in seine Expertise im
Bereich Vertrieb und Verkaufsstrategien gibt.
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